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Wstep

Sprzedaz nieruchomosci
to jedno z najwazniejszych
przedsiewzie¢ finansowych
w zyciu. Niestety, wiele osob
popetnia btedy, ktore moga
opoznic€ transakcje lub
obnizy¢ ostateczng cene
sprzedazy. W tym e-booku
dowiesz sie, jakie sg
najczestsze btedy popetniane
przez sprzedajgcych oraz jak
ich unikngg¢, by sprzedac
swojg nieruchomosc szybciej,
bez stresu i z maksymalnym
zyskiem.



1. Brak doktadnej
analizy
finansowej

Zbyt optymistyczne zatozenia
co do zdolnosci kredytowej
moga prowadzic
do powaznych problemoéow
W przysztosci.

Rozwigzanie? Zanim
zdecydujesz sie na zakup,
ustal doktadny budzet
i skonsultuj sie z doradca
finansowym lub bankiem,
by sprawdzi¢ swoja zdolnos¢
kredytowa.



2. Kupowanie
nieruchomosci bez
wczeshiejszych
ogledzin

Zdjecia mogg pokazywac
nieruchomos¢ w najlepszym
Swietle, ale moga tez ukrywac
wady.

Rozwigzanie? Zawsze ogladaj
nieruchomosc¢ osobiscie i
Zwracaj uwage na szczegoty,
takie jak stan techniczny
budynku, otoczenie i
infrastruktura w okolicy.



3. lgnorowanie

ukrytych

kosztow

Cena nieruchomosci to tylko
czesS¢ wydatkow -
dodatkowe koszty moga
obejmowac prowizje,
podatki, remonty czy optaty
notarialne.

Rozwigzanie? Ustal
wczesniej peiny koszt
transakcji, aby uniknac
niespodzianek.



4. Brak
weryfikacgj stanu
prawnego
nieruchomosci

Kupno nieruchomosci
z nieuregulowanym stanem
prawnym moze przysporzyc¢
wielu problemow.

Rozwigzanie? Zawsze
sprawdzaj ksiegi wieczyste
I upewnij sie,
ze nieruchomos¢ nie jest
obcigzona hipoteka ani
innymi zobowigzaniami.



5. Podejmowanie
decyzji pod
wptywem emogji

Wybierajgc nieruchomosg,

tatwo poddac sie emocjom

zakochac sie w pierwszym
ogladanym mieszkaniu.

Rozwigzanie? Zachowaj
obiektywizm, poréwnaj kilka
ofert i przemysl swoj3
decyzje, aby unikngc
pochopnych krokow.



6. Skupianie sie
tylko na cenie

Najtansza oferta nie zawsze
jest najlepsza - wazne jest
rowniez, by nieruchomosc

spetniata Twoje potrzeby pod
wzgledem lokalizacji,
standardu i infrastruktury.

Rozwigzanie? Ocen
wszystkie aspekty oferty,
a nie tylko cene, aby znalez¢
dom, ktory rzeczywiscie
bedzie dla Ciebie odpowiedni.



7. Pomijanie
negocjacji

Wielu kupujacych boi sie
negocjowac cene, coO moze
sprawic, ze przeptacaja
za nieruchomosc.

Rozwigzanie? Nie obawiaj sie
negocjacji - czesto
sprzedajacy sg otwarci
na rozmowy i mozna
wynegocjowac korzystniejsze
warunki.



8. Zaniedbanie
przysztosciowej
wartosci
nieruchomosci

Niektdore nieruchomosci
moga wydawac sie idealne
teraz, ale z czasem straca

na wartosci.

Rozwigzanie? Zwré6c¢ uwage
na lokalizacje i plany rozwoju
okolicy, aby upewnic sie,
ze inwestujesz w miejsce,
ktore zachowa swojg wartosc
na lata.



9. Brak reakgji
Nna zmieniajacy

sie rynek

Zbyt dtugie zwlekanie
z decyzjg moze sprawic,
ze atrakcyjne oferty znikna.

Rozwigzanie? Sledz rynek
na biezgco i dziataj szybko,
gdy znajdziesz interesujaca

nieruchomos¢, aby nie
przegapic okazji.



10. Samodzielne
dziatanie bez
pomocy eksperta

Kupno nieruchomosci
to skomplikowany proces
peten formalnosci i putapek,
ktorych laik moze nie
dostrzec.

Rozwigzanie? Skorzystaj
z pomocy doswiadczonego
posrednika, ktory zna rynek
i pomoze Ci przejs¢ przez caty
proces bezpiecznie
I skutecznie.



Podsumowanie

Kupno nieruchomosci to powazna
decyzja, dlatego warto unika¢é
btedéw, ktére mogag spowodowad
niepotrzebne komplikacje. Mam
nadzieje, ze ten poradnik pomoze
Ci podjac swiadome decyzje
i znalez¢ nieruchomosg¢, ktoéra
speini Twoje oczekiwania. Jesli
potrzebujesz wsparcia lub chcesz
skonsultowac sie z ekspertem,
zapraszam do kontaktu - chetnie
pomoge Ci przejs¢ przez caty
proces i znalez¢ wymarzony dom.

@ 533 578 422

@ biuro@zychowicz.online

il Zychowicz Nieruchomosci

Zychowicz Nieruchomosci
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