10 Najc,zgstszych
Btedow przy
Sprzedazy
Nieruchomosci

Jak Ich Uniknac i Sprzedac
Szybciej




Wstep

Kupno nieruchomosci to jedno
z najwazniejszych wydarzen
W Zyciu, czesto wigzgce sie
z duzymi emocjami i jeszcze
wiekszymi inwestycjami.
Niestety, wiele oséb popetnia
btedy, ktore moga prowadzic
do nieudanej transakcji,
frustracji lub przeptacenia
za wymarzone mieszkanie.
W tym e-booku dowiesz sie,
jakie sg najczestsze btedy
popetniane przez kupujacych
oraz jak ich uniknac, aby
podjac trafne decyzje
i zrealizowac€ swoje marzenie
o idealnym domu.



1. Zbyt wysoka
cena
wywotawcza

Zawyzenie ceny to jedna
z giownych przyczyn, dla
ktérych nieruchomos¢ nie
sprzedaje sie szybko. Kupujacy
porownuja oferty
i zbyt wysoka cena moze
zniechecic ich juz na starcie.

Rozwigzanie? Skorzystaj
z profesjonalnej wyceny lub
porad eksperta, aby ustalic
realistyczna cene, ktora
przyciagnie zainteresowanych.



2. Zte
przygotowanie
nieruchomosci
do prezentacji

Brudne okna, zagracone
pokoje i odrapane Sciany
moga odstraszyc
potencjalnych kupcow.

Rozwigzanie? Zainwestuj
troche czasu w sprzatanie,
drobne naprawy i aranzacje
wnetrza (tzw. "home
staging"), aby Twoja
nieruchomosc¢ prezentowata
sie jak najlepie;j.



3. Niewtasciwe
zdjecia w
ogtoszeniu

Pierwsze wrazenie robia
zdjecia, a nieruchomosci bez
dobrych fotografii nie

przyciggaja uwagi.

Rozwigzanie? Zainwestuj
w profesjonalng sesje
zdjeciowa, aby Twoje

ogtoszenie wyrozniato sie
na tle konkurencji.



4. Brak
przygotowania
dokumentow

Brak waznych dokumentoéow
moze opoznic caty proces
sprzedazy.

Rozwigzanie? Przygotuj
wczesniej wszystkie
niezhedne dokumenty
(podstawe nabycia
nieruchomosci,
zaswiadczenia) i upewnij sie,
ze sg aktualne.



5. Zbyt
emocjonalne
podejscie

Dla wielu osob sprzedaz
nieruchomosci ma silny
wymiar emocjonalny. Jednak
emocje moga przeszkadzac
w negocjacjach i doprowadzic
do ztych decyzji.

Rozwigzanie? Sprobuj
podejsc¢ do transakcji
z dystansem lub oddaj proces
w rece profesjonalisty, ktory
bedzie dziatat racjonalnie
I skutecznie.



6. Zte
zarzgdzanie
czasem ogledzin

Brak elastycznosci
w udostepnianiu
nieruchomosci do ogledzin
moze spowolni¢ proces
sprzedazy.

Rozwigzanie? Staraj sie
dostosowac
do harmonogramow
potencjalnych kupcow lub
wynajmij posrednika, ktory
zorganizuje i poprowadzi
prezentacje.



7. Zignorowanie
Znaczenia
marketingu

Wystawienie nieruchomosci
na jednym portalu
to za mato, by dotrzec
do szerokiego grona
odbiorcow.

Rozwigzanie? Skorzystaj
z roznych kanatow
marketingowych, takich jak
media spotecznosciowe, czy
portale ogtoszeniowe



8. Brak
negocgjadgji

Niektorzy sprzedajacy
odrzucajg pierwsze oferty
z powodu ceny, nie
podejmujgc negocjacji.

Rozwigzanie? Badz otwarty
na rozmowy - negocjacje
to normalna czesc¢ procesu
sprzedazy, a odpowiednio
poprowadzone moga
zakonczyc sie sukcesem dia
obu stron.



9. Brak reakqji
Nna zmieniajgcy

sie rynek

Nieruchomosg¢, ktora zby
t dtugo pozostaje na rynku
bez zmian w ofercie, traci na
atrakcyjnosci.

Rozwigzanie? Regularnie
monitoruj rynek i dostosowuj
cene oraz dziatania
marketingowe, aby utrzymac
zainteresowanie kupujgcych.



10. Zbyt mato czasu
na przygotowanie
do sprzedazy

Pospiech przy sprzedazy
nieruchomosci rzadko
przynosi dobre rezultaty.

Rozwigzanie? Daj sobie
odpowiednio duzo czasu na
przygotowanie
nieruchomosci i
przeanalizowanie ofert.
Sprzedaz to wazny proces,
ktory wymaga cierpliwosci i
starannosci.



Podsumowanie

Unikniecie tych 10 btedow
pozwoli Ci nie tylko szybciej
sprzedac swoja nieruchomosg,
ale takze uzyskac€ za nig lepsza
cene. Jesli potrzebujesz wsparcia
lub chcesz skonsultowac sie
z ekspertem, zapraszam
do kontaktu - chetnie pomoge
Ci w przeprowadzeniu
transakcji, bez zbednego stresu
i z petnym profesjonalizmem.

@ 533 578 422

@ biuro@zychowicz.online

il Zychowicz Nieruchomosci
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