
10 Najczęstszych
Błędów przy
Sprzedaży

Nieruchomości
Jak Ich Uniknąć i Sprzedać

Szybciej



Wstęp

Kupno nieruchomości to jedno
z najważniejszych wydarzeń 
w życiu, często wiążące się 
z dużymi emocjami i jeszcze

większymi inwestycjami.
Niestety, wiele osób popełnia
błędy, które mogą prowadzić

do nieudanej transakcji,
frustracji lub przepłacenia 
za wymarzone mieszkanie. 
W tym e-booku dowiesz się,
jakie są najczęstsze błędy

popełniane przez kupujących
oraz jak ich uniknąć, aby

podjąć trafne decyzje 
i zrealizować swoje marzenie 

o idealnym domu.



1. Zbyt wysoka
cena

wywoławcza

Zawyżenie ceny to jedna 
z głównych przyczyn, dla

których nieruchomość nie
sprzedaje się szybko. Kupujący

porównują oferty 
i zbyt wysoka cena może

zniechęcić ich już na starcie.

 Rozwiązanie? Skorzystaj 
z profesjonalnej wyceny lub
porad eksperta, aby ustalić

realistyczną cenę, która
przyciągnie zainteresowanych.



2. Złe
przygotowanie
nieruchomości
do prezentacji

Brudne okna, zagracone
pokoje i odrapane ściany

mogą odstraszyć
potencjalnych kupców. 

Rozwiązanie? Zainwestuj
trochę czasu w sprzątanie,

drobne naprawy i aranżację
wnętrza (tzw. "home
staging"), aby Twoja

nieruchomość prezentowała
się jak najlepiej.



3. Niewłaściwe
zdjęcia w

ogłoszeniu

Pierwsze wrażenie robią
zdjęcia, a nieruchomości bez

dobrych fotografii nie
przyciągają uwagi.

 Rozwiązanie? Zainwestuj 
w profesjonalną sesję
zdjęciową, aby Twoje

ogłoszenie wyróżniało się 
na tle konkurencji.



4. Brak
przygotowania
dokumentów

Brak ważnych dokumentów
może opóźnić cały proces

sprzedaży.

 Rozwiązanie? Przygotuj
wcześniej wszystkie

niezbędne dokumenty
(podstawę nabycia

nieruchomości,
zaświadczenia) i upewnij się,

że są aktualne.



5. Zbyt
emocjonalne

podejście

Dla wielu osób sprzedaż
nieruchomości ma silny

wymiar emocjonalny. Jednak
emocje mogą przeszkadzać 

w negocjacjach i doprowadzić
do złych decyzji.

 Rozwiązanie? Spróbuj
podejść do transakcji 

z dystansem lub oddaj proces
w ręce profesjonalisty, który

będzie działał racjonalnie 
i skutecznie.



6. Złe
zarządzanie

czasem oględzin

Brak elastyczności 
w udostępnianiu

nieruchomości do oględzin
może spowolnić proces

sprzedaży.

 Rozwiązanie? Staraj się
dostosować 

do harmonogramów
potencjalnych kupców lub

wynajmij pośrednika, który
zorganizuje i poprowadzi

prezentacje.



7. Zignorowanie
znaczenia

marketingu

Wystawienie nieruchomości
na jednym portalu 

to za mało, by dotrzeć 
do szerokiego grona

odbiorców. 

Rozwiązanie? Skorzystaj 
z różnych kanałów

marketingowych, takich jak
media społecznościowe, czy

portale ogłoszeniowe 



8. Brak
negocjacji

Niektórzy sprzedający
odrzucają pierwsze oferty 

z powodu ceny, nie
podejmując negocjacji. 

Rozwiązanie? Bądź otwarty
na rozmowy – negocjacje 

to normalna część procesu
sprzedaży, a odpowiednio

poprowadzone mogą
zakończyć się sukcesem dla

obu stron.



9. Brak reakcji
na zmieniający

się rynek

Nieruchomość, która zby
t długo pozostaje na rynku

bez zmian w ofercie, traci na
atrakcyjności. 

Rozwiązanie? Regularnie
monitoruj rynek i dostosowuj

cenę oraz działania
marketingowe, aby utrzymać
zainteresowanie kupujących.



10. Zbyt mało czasu
na przygotowanie

do sprzedaży

Pośpiech przy sprzedaży
nieruchomości rzadko

przynosi dobre rezultaty. 

Rozwiązanie? Daj sobie
odpowiednio dużo czasu na

przygotowanie
nieruchomości i

przeanalizowanie ofert.
Sprzedaż to ważny proces,

który wymaga cierpliwości i
staranności.



Uniknięcie tych 10 błędów
pozwoli Ci nie tylko szybciej

sprzedać swoją nieruchomość,
ale także uzyskać za nią lepszą

cenę. Jeśli potrzebujesz wsparcia
lub chcesz skonsultować się 

z ekspertem, zapraszam 
do kontaktu – chętnie pomogę

Ci w przeprowadzeniu
transakcji, bez zbędnego stresu
 i z pełnym profesjonalizmem.

Podsumowanie

533 578 422

biuro@zychowicz.online

Zychowicz Nieruchomości
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